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Le obbligazzon rendono sempre meno
arte e vino, quando I'asset € fashion

MENTRE LE QUOTAZIONI SALGONO
SONO SEMPRE DIPIU LEBANCHE
CHE CREANO SERVIZI SPECIALIZZATI
PER ORIENTARE GLIINVESTIMENTI
DELIA CLIENTELA “PRIVATE"
EPERFINO NEI PAESIEMERGENTI
STANNO CONOSCENDO
UNMOMENTO DINAMICO ANCHE
LEFIERE DISETTORE, ALTRO CANALE
DIVENDITAMOLTO IMPORTANTE

. Roma

Le suequotazionisonotalmenteal-

te che Dom Pérignon, maison di
champagnechedisuogiafaasterecord,
ha deciso di ingaggiarlo per realizzare
cofanetti pregiati capaci di far impen-
nareicostidiunabottiglia.JeffKoonsha
firmato il Ballon Venus, scintillante e
moderna, ha tante curve dalla superfi-
cie riflettente nelle quali ci si pud spec-
chiare, unarivisitazione della Venere di
Willendorf nella quale & contenuta una
bottiglia di champagne Rosé 2003, una
collezione a tiratura limitata che a set-
tembre dello scorso anno si vendeva a
15.000 euro, contro i 250 del prezzo ba-
se della sola bottiglia. Il matrimonio tra
arte e vino & capace di moltiplicare la
creazione di valore nel tempo di questi
due asset alternativi, che sempre di pilt
stanno occupando quote nei portafogli
di investimenti. In questi tempi di in-
certezza con i tassi vicini allo zero dei
bond sovrani, in particolare, mettere in
sicurezza una quotadei propririsparmi
diventa sempre piu1 difficile.

Koons che con il suo “Balloon Dog”
battuto a 58,4 milioni di dollari ameri-
cani & V'artista vivente con vendite pilt
care al mondo, un tempo lavorava a
Wall Street come consulente finanzia-
rio. «Wall Street & un mondo moltolimi-
tato, pieno diansia, dove nonseiin gra-

do di controllare se un mercato scende
osale», hadichiaratopilivolteallastam-
pa. «Nell’arte il valore delle opere pud
salire, manon pudscendere: ho costrui-
to una certa solidita. Oltretutto I'arte &
unmicrocosmo, nelqualepuoiavereun
dialogo con tutte le discipline del mon-
do, dall’economia alla teologia, fino al-
la filosofia e alla sociologia, tutto in un
unico gesto». Come dire, I'arte € anche
un piacere, dunque ci arricchisce co-
mungque. Passione per I'arte e voglia di
sicurezza: probabilmente sono en-

trambi i fattori ad aver fatto impennare
il settore. Lo scorso anno & stato un an-
no di assoluta ripresa di questo merca-
to, sia per quanto riguarda il fatturato
delle aste che per quantoriguarda quel-
lo delle fiere, come rileva una recente
analisi di Pietro Ripa, analista specializ-
zato dei mercati dell'arte, oggi Investor
Relation Manager di Banca Carige.
L’approdo di Ripa in Carige fa pensare
che presto ancheVistituto dicredito ge-

novese approntera un servizio ad hoc
per la clientela Private.

Lo studio evidenzia in particolare un
trend rilevante: il mercato & diventato
estremarnente polarizzato, ovvero cre-
sce il segmento alto ma, contempora-
neamente, anche quello piu basso. Le
performance sensazionali degli artisti
storicamente pill consacrati sono finite
niei notiziari televisivi e sulla stampa.
Pop art, espressionismo astratto, il drip
painting sono stati i protagonisti delle
ultime stagioni d’asta. Ma, in parallelo,
crescono ancheilotti venduti diridotto
rapporto prezzo/qualita. Un segnale di
come l'investimento in arte sia un ele-
mento sociale distintivo, unbene desti-
nato a rendere la nostra vita di tutti i
giorni, la casa dove si vive, pil1 acco-
gliente, piltemozionante. Unvalore ag-
giuntochenonhanullaachevederecon

un oggetto di semplice moda o di desi-
gn. Secondo il rapporto Cap Gemini
2013 circa il 475 del portafoglio finan-
ziario degli Hnwi (high networthindivi-
duals, i paperoni) europei & in azioni, il
335 in strumenti di reddito fisso, il re-
stante, circa 205) & detenuto in investi-
mentialternativi, tracuil’arteriveste un
ruolo importante. E sono soprattutto le
case d’asta come Christie’s e Sotheby’s
a seguire con particolare attenzione il
ritmo di crescita della popolazione
Hnwi. Inparticolare nei paesiemergen-
ti, dove le classi piu ricche sono in cre-
scita. E i paesi emergenti stanno anche
diventando le nuove piazze di aste. Ch-
ristie’s ha aperto una nuova sede a
Shanghai e un’altra a Mumbeai.
Sotheby’saPechino.Maneipaesiemer-
genti stanno conoscendo un momento
dinamico anche le fiere di settore, altro
canale di vendita molto importante,
grazie a operatori sempre pill interna-
zionalicome Art Basel, Miami Basel. Un
terzocircadellevenditedelmercatopri-
mario sono state realizzate attraverso
fiere, siainternazionalichelocali.Ma.in
particolare, si ¢ registrato un aumento
dell’attivismo delle gallerie, che trainail
settore dei lotti a prezzi pil1 accessibili.
L'analisi sui lotti medi aggiudicati nel
2013, segnala semprelo studio diBanca
Carige, faregistrareunlivellamentover-
so il basso, pil1 evidente in alcuni paest,
comel'Ttalia,]’'Olandaein partelaFran-
cia. Mentreillivellamento versoilbasso
si conferma nei mercati tradizional-
mentemenoimportanticomeSpagnae
Austria e la stessa Germania. Ma, per la
prima volta, il prezzo medio dei lotti
scende anche in Asia. Dove il dinami-
smodellegallerie @sempre piiiforte. Esi
assisteall’ascesadiunceto mediodota-
to di gusto ma con un portafoglio non
certo da collezionista top.

(p.jad.)
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Balloon Dog
di Jeff Koons
I'artista vivente
conle
quotazioni

pil elevate

al mondo
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